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RIALLINEAMENTO (O SALES
Matematica finanziaria 36 Tecniche e strategie di vendita
Communication skills 36 Grafica e video editing
Team building 16 Gestione di eventi promozionali
Lingua inglese 40 Internazionalizzazione mercati
Informatica 48 Gestione delle commesse
Contrattualistica
GESTIONE AZIENDALE MARKETING
Project management 50 Market?ng . .
Organizzazione aziendale 56 Market!ng for life sclence
Sicurezza e normativa ambientale 40 Strategie di comunicazione
Quality assurance 48 Nggromarketmg
Problem solving 24 Digital marketing
Finanza aziendale 54 Data analytics, mktg intelligence
Content marketing
Social media management
Technical English
ECONOMIA
Statistica 54
Principi economia e business plan 48
Economia dell'innovazione 48
Microeconomia 54
Diritto commerciale e internaz. 54
CRM e sistemi gestionali 16
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